
Chi siamo – Norres Baggerman Group:

Siamo un gruppo internazionale attivo a livello globale e da oltre 130 anni defi niamo standard nello sviluppo e nella produzione 

di soluzioni innovative di tubi industriali ad alte prestazioni. I nostri prodotti sono fondamentali per settori chiave come agricoltura, 

industria alimentare e farmaceutica, lavorazione delle materie plastiche, robotica ed energia.Con circa 400 collaboratori, 

6 siti produttivi e 14 sedi commerciali, rappresentiamo qualità, performance e successo sostenibile – in tutto il mondo.

Vuoi saperne di più su di noi? Allora vieni a trovarci qui: norres-baggerman.com 

o su YouTube: https://youtu.be/UpoSPdf36Qk

Un ruolo stimolante:

• Acquisisci nuovi clienti e sviluppi relazioni durature con quelli già presenti esistenti nella tua area.

• Sei a stretto contatto con i clienti, ne comprendi tempestivamente le esigenze e costruisci relazioni commerciali continuative.

• Fornisci consulenza tecnica qualifi cata sui nostri prodotti e soluzioni ad alto contenuto tecnico.

• Analizzi le applicazioni e individui nuove opportunità presso OEM, distributori e clienti industriali.

• Collabori strettamente con il team commerciale interno – dalla preparazione delle offerte fi no alla gestione degli ordini.

• Monitori il mercato e la concorrenza, cogliendo nuove opportunità di crescita.

Un profi lo che convince:

• Hai una laurea in ambito tecnico o economico oppure un titolo di istruzione ad indirizzo commerciale equivalente.

• Hai esperienza pregressa nella vendita tecnica o come Sales Manager in ambito B2B.

• Ti distingui per eccellenti capacità comunicative e un atteggiamento sicuro nei confronti dei clienti.

• Hai un forte orientamento al cliente e un autentico talento per la vendita.

• Lavori in modo strutturato, autonomo e orientato agli obiettivi.

• Hai interesse per prodotti tecnici e applicazioni industriali.

• Sei disponibile a frequenti trasferte e dimostri spirito di iniziativa.

• Lavori in modo affi dabile, collaborativo e con elevati standard qualitativi.

• Possiedi una buona conoscenza della lingua inglese.

Un ambiente di lavoro che valorizza:

• Inserimento strutturato: Piano di onboarding personalizzato per ogni posizione.

• Crescita professionale: Formazione continua tramite corsi interni ed esterni.

• Dotazione: Auto aziendale, laptop e telefono cellulare.

Ti abbiamo incuriosito? 

Saremo lieti di ricevere la tua candidatura completa di aspettative salariali e data di disponibilità, 

esclusivamente online su www.norres-baggerman.com/karriere

Ti aspettiamo!

Per rafforzare il nostro team commerciale, siamo alla ricerca, 

nel più breve tempo possibile, di un:

Technical Field Sales Manager – 

Nord Italia (m/f/d)

Sede: Home offi ce e presso i clienti Orario: Tempo pieno

Lavoro e carriera


