
À propos du groupe Norres Baggerman :

Nous sommes un groupe présent à l'échelle mondiale et nous établissons des normes dans le développement et la fabrication 

de solutions innovantes de systèmes de tuyaux haute technologie depuis plus de 130 ans. Nos produits sont indispensables dans 

des secteurs clés tels que l'agriculture, l'industrie alimentaire et pharmaceutique, le traitement des plastiques, la robotique et la 

technologie de l'énergie. Avec environ 400 employés répartis sur 6 sites de production et 14 sites commerciaux, nous incarnons 

la performance, la qualité et le succès durable à l'échelle mondiale.

Vous voulez en savoir plus ? Visitez notre site internet : norres-baggerman.com ou 

notre chaîne YouTube : https://youtu.be/UpoSPdf36Qk.

Nous recherchons dès que possible :

Responsable commercial terrain (H/F) – 

Région Nord-Est de la France

Un poste stimulant :

• Acquisition de ventes B2B en fonction des besoins des clients sur le marché.

• Développement de nouvelles opportunités commerciales pour élargir notre base client existante dans nos principaux secteurs cibles.

• Développement et coordination des actions/activités commerciales en ligne avec notre structure opérationnelle défi nie par le 

siège de Norres Baggerman.

• Études de marché, analyse détaillée des tendances dans notre secteur, en apportant des données précieuses à notre système 

de base de données en expansion.

• Gestion effi cace des données, tenue des dossiers et utilisation de nos systèmes de rapports uniques pour communiquer les 

activités dans votre région de vente.

Un profi l convaincant :

• Solide expérience et références avérées dans la vente.

• Compétences en communication et excellente expression au téléphone.

• Flexibilité et grande disponibilité pour les déplacements.

• Volonté d’apprendre une nouvelle gamme de produits techniques dans nos segments de marché.

• Compétences commerciales avérées et expérience dans un environnement professionnel exigeant.

• Capacité à travailler de manière autonome mais aussi en équipe.

Un environnement de travail motivant :

• Un poste stimulant avec de bonnes perspectives d’évolution.

• Formation complète sur nos produits, processus et systèmes.

• Une hiérarchie horizontale et grande liberté créative.

• Voiture de société, ordinateur portable et téléphone mobile fournis pour l’exécution des tâches.

Avons-nous éveillé votre intérêt ?  

Nous attendons avec impatience votre candidature détaillée – incluant vos prétentions salariales et votre 

date de disponibilité – exclusivement en ligne sur : bewerbung@norres-baggerman.de

Nous serions ravis de faire votre connaissance !

Emplois et carrières


